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moitié du chiffre d'affaires
annuel du marché en
seulement... deux mois!
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Le distr¡buteur a décidé
d'opérer sa mue dans
ce rayon où il accuse I
du retard, plafonnant à
13% de part de marché
en valeur. ll remet tout
son système à plat tant
sur l'amont qu'au niveau
de I'organisat¡on de ses

achats. Avec à la clé,
la création d'une
mafque propfe.

Les distributeurs
invités à plonger
dans I'univers du café
Les aides culinaires
toujours en grande forme
Les soins du corps explorent
de nouvelles voies
Nouveautés

n¡ l¡s nÉs¡nux
On en parle
Beaugrenelle, l'esprit
grand magasin
I-éclairage à leds, des
engagements sous conditions

III LE MANAGEMENT
On en parle
Les nouveaux enjeux
de la pénibilité

IIT À LENSEIGNE
La Halle, une réussite
à la française
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Éditorial
Agenda
Dernière heure
La semaine de lsa.fr

III UÉVÉNEMENT
NoöI, le compte à rebours
a commencé

III LE DOSSIER
l,¿s secteurs
L'errtretten sur le fll
Ni catastrophique ni positif,
I'entretien est coincé entre
les catégories qui le portent et
celles qui le plombent. Quand
les marques s'agitent, le résultat
est là. Quand elles se laissent aller,
c'est plus morose.
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III LES ENTREPRISES
On en parle
Picard va de l'avant
Vente-privee.com parie
sur l'alimentaire
En difficultés, Fly change
de patron
La difficile mutation
de la VPC
Microsoft entend bien
pousser sa tablette
Surface en magasins

III LES PRODUITS
On en parle
Intermarché veut
devenir LE spécialiste
des fruits et légumes W
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SUIVEZ TOUTE L'INFORMATI ON EN DIRECT SUR lsa.fr
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