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Asie centrale
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Malaisie
Myanmar (Birmanie)
Nouvelle-Zélande
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Europe - UE
Allemagne
Autriche
Belgique
Bulgarie
Chypre
Croatie
Danemark
Espagne
Estonie
Finlande
France
Grèce
Hongrie
lrlande
]talie
l-ettonie
Utuanie
Luembourg
Mahe
kys-Bas
Pologne
Portugal
Ft{rublique tchèque
Roumanie

Moyen-Orient
Arabie saoudite
Bahrein
Égypte
Émirats Arabes Unis
lrak
lran
lsraël
Jordanie
Koweit
Liban
Oman
Qatar
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