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Asie centrale
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Malaisie
Myanmar (Birmanie)
Nouvelle-Zélande
Pakistan
Philippines
Singapour
Ta'rwan
Thailande

p,176 Vietnam

p, 186
p,187
p.189
p,192
p,194
p,195
p, 198

p, 200
p,201
p, 203
p,204

p.206
p, 208
p,210
p,212
p.214
p.215
p,217
p,220
p,222
p,223
p,225
p,226

p,228
p.230
p.234
p, 236
p, 238
p,241
p.243
p.245
p.247
p.248
p, 250
p,252
p, 253
p,255
p.256

Afrique
Afrique du Sud
Algérie
Angola
Bénin
Burkina Faso
Cameroun
Congo (République du)
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Europe - UE
Allemagne
Autriche
Belgique
Bulgarie
Chypre
Croatie
Danemark
Espagne
Estonie
Finlande
France
Grèce
Hongrie
lrlande
]talie
l-ettonie
Utuanie
Luembourg
Mahe
kys-Bas
Pologne
Portugal
Ft{rublique tchèque
Roumanie

Moyen-Orient
Arabie saoudite
Bahrein
Égypte
Émirats Arabes Unis
lrak
lran
lsraël
Jordanie
Koweit
Liban
Oman
Qatar
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